REPORTAJE

Los encargos de
Euroval suben un 90%

El primer semestre muestra una gran actividad.

La facturacion crecera mas de un 30% este afio.

Dwe izqda a dcha, Eduarde Aznar, direcior tarritorial de Catalufia, José Vazquez Ssijo, presidents,
y Eduardo Sanchis, director ganaeral de Euroval.

o8 Gltimos 18 meses han sido cla-

ves en muchos aspectos en el des-

arrollo de Eureval. “Han permiti-
du reforzar el equips, dimensionar la ved
de téonicos, captar nuevos clientes v
ganar cuota de mercado™, destaca su pre-
sidente José Vazgquez Seijo. Esta buena
evolucidn se ha reflejado en los resultados
ccondmicos v en 2006 la facturacion ha
crecido un 36%. “Esta cifra cuadriplica la
media del secior”, sefiala el presidente,

Euroval acaba de
inaugurar nueva sede

en Barcelona

El primer semestre de 2017 ha sido muoy
activo, con un incremento cercano al 90%
en el volumen de encargos respecto al
mismo periodo de 2016, En esta linea, el
objetive para ¢l clerre de 2017 es conti-
nuar con una linea de crecimiento superior
al 30%.,

Para alcanzar esta meta, Ia firmna se apoya
en cuatre pilares: “fdelizacion de los
clientes, homologacidn por parie de nue-
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vas entidades financieras, incremenio de
Ia actividad hipotecaria v de los munero-
sos trabajos derivados de o Circular del
Banca de Espaiia 420147,

Actualmente, los resultados estin “en
linea con el abjetiva del Plan Estratégico
freanual que comlempla duplicar neestra
cuota de mercado™,

INNOVACION

El volumen estd respaldado por “ur gran
equipa de profesionales”. La red de téeni-
cos se ha fortalecido notablemente, no
aolo en nldmero, sino también en especia-
lizacidn. “Se ha reforzado el equipo de IT,
pieza clove para optimizar nuestre servi-
cio, Todo ello, junto con la potenciacion
de oy deparfamentos de gestion de opera-
ciones y el de validacion, hace gue esie-
mas preparados para gestionar grandes
virltimenes de trabajo”, asegura Vazquez
Seijo,

En septiembre la compaiia ha inaugurado
und nueva sede en Barcelona, que permiti-
Ta ofrecer “ung atencidn mads personaliza-
da a nuestras clientes tevritoriales™, La
innovacién también forma parte del ADN
de la compafia. En el caso conereto de las
AV, Euroval tiene una amplia experien-
¢ig, va que desde el afo 2008 ha ido evo-
lucionando y adaptando las herramientas.
Trabaja con numerosos clientes de toda
tipologia (fondos, servicers, entidades

financieras, Sareb...), v “fodos coinciden
en la alta fiahilidad de la solucion que
afrecemns”. Euroval es “punfera en feo-
nologias de valoracion en el sector™,
Actualmente estd desarrollando un pro-
yvecto con alta dosis de I+DH en el que
estd incorporando multiples tecnologlas,
tanto las ya conocidas de machine lear-
ning, big y open data, como otras fruto de
investigacion propia. Los resultados de
dicho proyecto supondran “ur importante
salfo cualifative en log procesos v resulta-
dos de todo tipo de valoraciones automd-
fieas y las realizadas por tasadores, para
las gue el técnico dispondrd de nuevos
reCHFSOs gue mejorardn su eflciencia,
calidad de la valoracidn v la informacidn
resteltante  proporcionade ol cliente™,
avanza el presidente.

EVOLUCION NORMATIVA

La nueva circular del Baneo de Espaiia
estd gemerande un volumen elevado de
encargos con cierta complejidad y en un
tiempo muy limitado. Siendo conscientes
de esta situacion, desde principios de 2016
la compafiia ha ido realizando nomerosas
gestiones para atender las necesidades
furturas de las entidades financieras.

Las principales medidas que Eunroval
tomd cn 2016 ¥ que sigue potenciando cn
2017, incluyen cambios en los procedi-
mientos de trabajo, con el objetive de
identificar el proceso dplimo para gestio-
nar los activos bancarios, sin menoseabar
la calidad del resto de fimalidades v clien-
tes. También ha habido una evolucion en
el aplicativo propio para gestiomar de
manera eficiente esta nueva realidad.
“Todo exio, unido af excelente equipo de
profesionales del gue disponemas, hace
gue affontemes con garantias los grandes
vetos a los que nos enfrentamos con la
aplicacion de esta Circular”™, se muestra
optimista Vizquez Seijo.

El presidente tiene en todo momento pre-
sente la red de téenicos. “Los servicios
cenirales somos lg punta del fceberp,
Analizamos cimo dinamizar el trabajo,
con herramientas v medios gue aptimicen
los tiempos de entrega, reduzcan las inci-
dencigs ¥ mejoren la comupnicacion.
Realizameos simulaciones v estudios de
mercado para dimensionar la red de téc-
nicos de manera proactiva, anticipdndo-
nos @ las recevidader de nuestros clien-
tes” | concluye.

FE DE ERRORES: En el nirmere 273 de la revisie
Metros® sparece por error en la pagine 25 un reporisje
que no g2 correspandes oon esa edicidn, Bt reportaje
qué ahora s¢ publica en esta pdging, o el que deberia
haober salwio en el ndmens 173,
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“Queremos consolidarnos
en Espana y Portugal”

José Vazquez Seijo, presidente de Euroval,
desvela las claves del éxito de la compaiiia y

analiza el sector.

ran  econocedor del mercado

inmobiliario, José Vizquer

Seijo analiza la claves de la evo-
lucitn de su compaiiia al iempo que hace
una radiografia del sector,
Metros'.: ;Como ha conseguido aumen-
tar los encargos en un 20%7
José Viequer Seljo.: £l incrementa se ha
praducido por cuatre vias, principalmen-
te por las nuevas homologaciones, en lo
gue ilevamos de ejercicio noy han homo-
logado siete entidades financieras, cinco
de ellas del top ten, uno de los principales
servicers v dos de las principales nuevas
promatovas, Por ofra lado, la fidelizacion
de los clientes, gque cstan aumentando
mucho el volumen de encargos. Una ter-
cera via, de {a que nos sentimos especial-
mente orgullosos ex el incremento de
cuota en los clientes instifucionales gra-
cias @ la calidad del servicio y por ditinn,
esiamaos ereciends mucho en la captacion
de negocio de elientes divecros (particuln-
res ¥ organizaciones privadas).
Metros®: ; Cdmo ha permitido esto redi-
mensionar el egquipo?
I NS Tras reforzar recursor humanos,
hemos tenido que redimensionar el resto
de la organizacidn, dos departamentos
clave como son Gestidn de oporacioncs vy
Falidacidn v contrel han crecido mds de
un 0%, Tecnologia v desarrollos infor-
mdticas ha crecide wn 50% v se estd cen-
wandn en la mefora, automatizacidn v
aptimizacion de proceses. Respecto a la
red de técnicos, hemos incorporado a mds
de 100 este anio,
Metros.: ;Como se consigoid erecer
miis de un 30% en 2016 y como se espe-
ra mantener este crecimiento este afio?
LY.5.: Nuestro secreio es muy sencillo,
trabajar con altos esidndares de calidad v
tener un buen equipe que permita la cap-
tecion de nuevos clienies v sobive todo gue
consiga estrechar oy lazos para conocer
sies necesidades.
Metros’.: Cuil es el objetive de abrir Ia
nueva sede en Barcelona?
JNS.: Com la nueva sede pretendemos
atender de una maneva mds cercana a wn
tefido clientes.

muy  relevanfe  de

Comfinuamos con nwesire provecto de
comsalidacion en Lspafia v Portugal, por
la que la apertura de esta oficing ha sido
producto derivade del procesa, Contamos
con la incorporacion a Euroval de
Eduarde Aznar, un gran profesional con
una carvera dilalada en el secior v gque
Hlevard la direcoidn de esta oficina,
Metros®: JCdmo se va a4 mantener nna
posicidn puntera en inmovacién y de-
sarrollo?

JV.S: La inmovacion es el ADN de la
empresa, gracias a ella nos ha permiiido
ser de las empresas mas eficientes del sec-
tar, ptaneros en ef desarrolle v evolucion
de un amplio abanice de servicios y solu-
ciones v crecer con calidad en momentas
de gran complefidad como el actual
Seguimas invirtiendo en el equipa v moti-
viindele para que comtimile sacande lo
mefor de 51 mismao,

Metros'.: ;Estin planteindose crecer a
traviés de alpuna fusiin o adguisicién de
empresas?

J V8 Trabajamas para casi tode ef sis-
tema financiero, 5i se nos presenta alguna
opariunidad gue complemente nuwestra
cartera de clientes, que potencie alguna
especializacion del sewvicio y que esté
avaloda por un cQUEIpRo guc comMpParic
nuestra vision de empresa, no dudaremos
en umir fortalezas.

Metros™.: JEsperan gue siga mantenien-
do el buen ritmo el mercado hipotecario
de cara a 20187

J VS En 2008 prevemos una evelucian
mas favorable gue en 2017, v son varios
los factores gue van a contribuir a ello.
Por el lado de la demanda, la reactiva-
clon econdmica, la peneracidn de mids
puestos de trabajo, lo meforta de la con-
fianza, las expectativas de un incremento
del precio de los activos fnmobiliarios, y
buenos rendimientos de la inversion ante
la ausencia de inversiones alternanvas.
Por & lado de la oferta, en 2008 va a
awmentar el vitmo de entrega de viviendas
de obra neeva inictadas en los afos ante-
riores a precios maderados, se va a redu-
cir el stock en algunas conas con mayor
demanda, v se acortardn los plazos de las

José Virquer Seljo, presidente de Euroval,

transacciones de segunda mano. Por el
fado de la financiacidn, seguird Tuvendo
el crédito para la demanda solvente, con
wn esfucrzo financiera controlade v un
LTV par debajo del 800%,

En el easo de activas inmobiliarios de las
propias entidades financieras, seran segu-
ramente mas lavas en la concesion de las
operaciones para confinuer con la eva-
cuacion de activos improdictivos.
Metros'.: :Qué radiografia puede
hacernos del mercado?

LV.5.: Mientray Ios principales indica-
dores macroeconcmicos como el PIS v ef
emple continden con la tendencia posiii-
va actual, los Hpos de interés mantengan
su buen comportamienta, v el precio de ln
vivienda cumenie moderadamende, vemos
crecimichtos de dos digites en el sector
hipoiecario.

Como pone de manifiesto la recienie
Encuesia del BCE sobre crédite de las
entidedes bancarias, las soctedades expa-
Aodas son muy aciivas en el erddito hipo-
tecario, v afrecen bucnas condiciones a la
clientela.

Metros’.: ;Qué perspectivas tiemen
para este afio sobre vivienda?

IV.5.: Pare 2017 esperamos un incre-
mento de precios de la vivienda del 3%
sobre el aio antertor. Por otra parte, hay
diferentes mercados de vivienda, por lo
que §e observan subidas, estancamienta, ¢
incluso bajaday en mercados locales con-
cretos. Come las carteras de viviendas no
se reparten homageneamente en el expa-
cio, es facil ver oscilaciones de precios en
conas concretas donde se ponen a la venta
viviendas a precios bajos.
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